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Wir haben 3 Verkaufsberater für Sie, die… 

…wir Ihnen ans Herz legen möchten 

…Lust haben, Sie zu betreuen 

 

 

Lieber Unternehmer, 

unsere Beratersuche war erfolgreich: Heute präsentieren wir Ihnen drei recht unterschiedliche 

Kandidaten, die in unseren Augen dafür geeignet wären, Ihren Unternehmensverkauf zu begleiten. 

Alle drei kennen die Rahmendaten Ihres Unternehmens und wissen, was für Anforderungen Sie an 

einen Verkaufsberater haben. Und alle drei hätten Interesse an Ihrem Projekt. 

Nun liegt es an Ihnen, Ihren persönlichen Favoriten herauszufinden. Dazu der Hinweis, dass unsere 

Liste alphabetisch sortiert ist, nicht nach „Eignung“: 

Nutzen Sie bitte unseren „Leitfaden für Ihr Berater-Casting“, den wir Ihnen parallel per E-Mail 

zugesendet haben. Wichtig für einen strukturierten Auswahlprozess! 

Wir wünschen Ihnen ein glückliches Händchen bei der Beraterwahl und viel Erfolg bei Ihrem 

Unternehmensverkauf! 

 

Ihr 

 

 

P.S.: Bei Fragen dürfen Sie uns natürlich jederzeit kontaktieren! Z.B. wenn es um Details Ihres 

Beratervertrages geht. 

Telefon: +49 2242 916 68 57 
Mobil: +49 171 536 16 91 
E-Mail: beratung@meinunternehmensverkauf.de  

  

mailto:beratung@meinunternehmensverkauf.de
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Empfehlung 1: 

Max Marktführer 
 

• Jahrgang 1962 

• geprüfter Wirtschaftsfachwirt (IHK) & 
Wirtschaftsmediator 

• bundesweit tätiger Referent zum Thema 
Unternehmensnachfolge und Generationswechsel 

• jahrelang selbst in Industrie & Handel 
geschäftsführend tätig 

 
 

Herr Marktführer leitet den Berliner Standort 
der ABC GmbH 
 

• führende Beratungsmarke für Familiennachfolgen in 
Deutschland 

• Gründung 1988 – 25 Standorte 

• jährlich 80-100 Transaktionen 
 
 

Darum könnte es passen: 
 

• ABC verfügt über eines der größten Netzwerke mit über 10.000 potenziellen 
Unternehmenskäufern. 

• Herr Marktführer hat in den vergangenen drei Jahren zwei Unternehmen verkauft, die Ihrem 
relativ ähnlich sind. 

• Die geographische Nähe zu Ihrem Unternehmen macht die Betreuung einfach und reduziert 
Reisekosten. 

 
In diesem Video können Sie Herrn Marktführer vorab kennenlernen: 

• https://www.abc.com/standort/berlin-marktfuehrer/  
 
 
 

Die Kontaktdaten: 
 
Max Marktführer Mobil: +49 171 1234567 
ABC GmbH  Festnetz:  +49 30 1234567 
Beraterallee 1 E-Mail: max.marktfuehrer@abc.com 
D-10117 Berlin 
 

https://www.abc.com/standort/berlin-marktfuehrer/
mailto:max.marktfuehrer@abc.com
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Empfehlung 2: 

Udo Unternehmensmakler 
 

• Jahrgang 1958 

• diplomierter Betriebswirt 

• Karriere in diversen M&A-Beratungen und Family-
Offices 

• im Beirat der BDU 
 
 
 
 

Herr Unternehmensmakler ist Partner bei der 
DEF GmbH 
 

• mittelgroße Beratungsboutique mit 4 Partnern 

• Gründung 2012 – 2 Standorte 

• jährlich 15-20 Transaktionen 
 
 

Darum könnte es passen: 
 

• DEF steht für eine schnelle und pragmatische Abwicklung, die gut zu ihrer familiären 
Situation passen würde. 

• DEF wäre bereit, in Ihrem Falle zu 100% erfolgsbasiert zu arbeiten. Also komplett ohne 
pauschale Vergütung. 

• Herr Unternehmensmakler hat 2020 ein Unternehmen verkauft, das Ihrem sehr ähnlich ist. 

• Die geographische Nähe zu Ihrem Unternehmen ist akzeptabel und macht die Betreuung 
relativ einfach. 

 
Auf dieser Seite erfahren Sie mehr über die DEF und deren Ansatz: 

• https://www.def.com/ueberuns/  
 
 
 

Die Kontaktdaten: 
 
Udo Unternehmensmakler Mobil: +49 171 1234567 
DEF GmbH  Festnetz:  +49 30 1234567 
Unternehmergasse 2 E-Mail: udo.unternerhmensmakler@def.com 
D-22095 Hamburg 
 

https://www.def.com/ueberuns/
mailto:udo.unternerhmensmakler@def.com
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Empfehlung 3: 

Bernd Branchenspezialist 
 

• Jahrgang 1969 

• diplomierter Wirtschaftsingenieur 

• begleitete als Geschäftsführer zahlreiche 
Unternehmenskonsolidierungen 

• in der Lebensmittelverarbeitung zuhause 
 
 
 

Herr Branchenspezialist ist der Inhaber der 
GHI GmbH 
 

• Unternehmensmakler spezialisiert auf Lebensmittel-
Branche mit 2 Mitarbeitern 

• Gründung 2015 – 1 Standort 

• jährlich 3-4 Transaktionen 
 
 

Darum könnte es passen: 
 

• GHI ist auf Unternehmensverkäufe genau in Ihrer Branche spezialisiert und dort 
hervorragend vernetzt. 

• Herr Branchenspezialist kann Sie insbesondere bei der Vertragsgestaltung und der Due 
Diligence bestens unterstützen, da er „vom Fach“ ist. 

• Er wäre bereit, für eine verhältnismäßig geringe monatliche Vergütung für Sie zu arbeiten. 
 
Auf dieser Seite erfahren Sie mehr über die GHI: 

• https://www.ghi.com/about/  
 
 
 

Die Kontaktdaten: 
 
Bernd Branchenspezialist Mobil: +49 171 1234567 
GHI GmbH  Festnetz:  +49 30 1234567 
Maklerweg 3 E-Mail: bernd.branchenspezialist@ghi.com 
D-50668 Köln 
 
 

https://www.ghi.com/about/
mailto:bernd.branchenspezialist@ghi.com

